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Investicni faze start-upu @

Investovani do start-upu

\/ Investicni kola: Angel/ Friends, Family, Fools/ Akceleratory (EUR 10k - 100k),
Seed (EUR 50k — 500k), Round A (EUR 400k — 2.5MM) , Round B,C ... (EUR 2.5MM +)*

\/ Zde plati pfima uméra ¢im pozdéjsi faze startupu, tim vice kapitalu date za méné ekvity. Pokud
investujeme v Round A, muizZeme prepokladat, Ze investofi, ktefi jiz investovali v ranni seed fazy,
zaopatfili svlij podil vici budoucim investorim, ktefi budou do spolecnosti vstupovat pfi vyssi
valuaci a mensim riziku (napr. pomoci anti-dilution clause, kdy se procentualni podil prvotniho
investora v startupu v dalSich investi¢nich kolech neméni, méni se jen absolutni hodnota podilu
na nové valuaci spolecnosti)

\/ Na druhou stranu se investice do startupu v jeho pozdéjsSi fazi stava méné rizikovou, obecné
muZeme Fici, Ze rizikovost a vynosnost na vllozeny kapital jsou nepfimo iUmérné vzhledem k
vyvoji start-upu v Case

\/ K vySe zminénym Investi¢nim kolim jesté pridejme crowdfunding, kdy se start-up ziska potrebné
prostfedky sam pfes crowdfundingovou platformu (pf. v CR start-up Rekola, ktery naraisoval
potfebné prostredky na Hithit



Kdy oéekavat navratnost investice? @_

Investovani do start-upu

\/ Casovy horizont navratnosti investice je pomérné tézko definovatelny a bude zaviset zejména na
tom, v jaké fazy fundraisingu investor do spolecnosti vstoupil,

\/ v CEE regionu je nejcastéjsi exit v rozmezi 3 - 6 let od seed faze

\/ Asi nejcastéjsi zplsob jakym se investor docka ndvratnosti je exitem — prodejem startupu jiné
spolecnosti, kde navrat je procentualni podil investora z prodejni ceny

\/ U venture kapitdlovych spolecnosti je Casty zpUsob investice ve formé konvertibilni pujcky
(hlavné v pfipadé, kdy se fond neshodne se startupem na vysi valuace) — zde muiZze nastat
navratnost investice jiz pred exitem - splacenim pujcky spolu s urokem. Tento pripad ale
nastava jen zridka, jelikoz startupy v rannich fazich produkuji maly pfijem a i kdyz je vétsi, jen
hned reinvestovdn do rozvoje. Konvertibilni pUjcka je tedy k datu splatnosti zpravidla sménéna za
ekvitu spolecnosti a investice nabyva podoby klasického ekvitového vstupu.



Risk management — kolik a kam investovat? @

Investovani do start-upu

\/ Investice do stratupu patfi mezi vysoko rizikové, hlavné z diavodu vysokého procenta
neuspésnych podniku, ve vétsiné pripadu tedy riskujeme 100% naseho vkladu

\/ Co se tyce alokace v ramci portfolia, participace v startupech patri mezi alternativni investice,
kde primérné alokujme kolem 10% portfolia v zavislosti na riziku

\/ Mnohé venture kapitalové fondy jsou relativné kapitalové narocné a maji urcitou spodni hranici,
s kterou mlZe novy investor do fondu vstoupit, casto se pohybujici v fadech az
statisic eur

\/ IndividudIni investor, ktery nemd dostatecny kapital pro investici pres fond, mUze investovat jako
takzvany Angel investor, nebo se spojit s jinymi Angel investory....

\/ Tak jako u jinych typu aktiv, doporucujeme investovat do oblasti, kterym rozumite a v kterych
vidite pripadné synergie s vlastnimi projekty



Risk management —rozhodovaci kritéria @_

Investovani do start-upu

Vétsina kritérii se soustredi zejména na zakladatele spole¢nosti

\/ Zakladatel s co nejdelsi zkusenosti a hlubokou expertizou na trhu
Penize jsou transparentné a ekonomicky investovany do rozvoje
Team je lehce “koucovatelny”, da si poradit od zkusenych investoru
Produkt spolecnosti se da patentovat a je tézko replikovatelny

\/ Korporace a strategicti investofri akviruji spolecnosti z daného trhu

Zakladatel bez vasné pro odvétvi nebo produkt

Zakladatel nema rozvoj startupu jako svoji hlavni aktivitu

Prilis velky cash flow do platu zakladatell a zaméstnancll bez vyrazné pfidané hodnoty
Zakladatelé se rychle vzdavaji ekvity

Business model vylu€uje Uspory z rozsahu

Slabo diferencovany produkt na jiz saturovaném trhu

XXXXXX



Srovnani CR a Svét — jak funguji akceleréatory @_

Investovani do start-upu

\/ Na ceském trhu postupné roste pocet inkubatoru a akceleratoru = napfriklad v praiském
coworkingu NODES5 sidli akcelerator StartupYard, ktery vede Cédric Maloux, investicni podily v
ném maji venture kapitalové fondy Credo Ventures a Rockaway, ale i jednotlivci jako Managing
Partner Roland Berger - Philip Staehelin nebo zakladatel czc.cz - Josef Matéjka

\/ Pro fondy je investi¢ni vstup do akceleratoru ¢asto vyhodny, protoze jim zajisti jistou "vychovu”
startupu, network atd., na druhou stranu pfichazi o ¢ast kontroly nad spolecnosti, akceleratory si
ve vSeobecnosti berou néco kolem 5 - 10% ekvity v zavisloti od vyse sprostredkované investic
(napr. prazsky StartupYard nabizi EUR 30,000 vymeénou za 10% podil ve spole¢nosti)

\/ Individualni investofi jsou Casto byvali zastupci korporaci, ktefi chtéji zacit business v urcité
oblasti a mohou si tak zajistit pristup k know-how a budoucim synergiim mezi startupem, do
kterého investuji a jejich spoleCnosti



Uspésnost start-upovych projektu @_

Investovani do start-upu

\/ Klasicky buzzword je kolem 90%, je ale potreba dodat, Ze tyto Cisla se vyrazné liSi v zavislosti na regionu,
odvétvi a Casoveé periody, kterou uvazujeme

\/ Statistiky z amerického trhu uvadéji, ze 75% startupu financovanych venture kapitalem stejné
neuspéjel

/ Obecné pro venture kapitdlové fondy plati Pareto princip 80:20 coz znamena,
ze 20% spolecnosti v portfoliu vrati 80% fondu, zbylych 80% bud to vrati jen mensi procento
(napftiklad urok z konvertibilni ptijcky), nebo tplné ukondi svoji aktivitu
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Uspésnost start-upovych projektu

\/ Graf ukazuje procento neuspésnoti start-upl podle odvétvi
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Priumérna doba zivotnosti start-upu @_

Investovani do start-upu
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Rozdéleni start-upti podle stadia vyvoje v Evropé @_

Investovani do start-upu

\/ Nejvice start-upl v Evropé se nachazi ve fazi Start-up, ddle pak ve fazi rlstu a ve fazi Seed. Vzhledem k
tomu,Ze start-upy jsou obecné mladym odvétvi nedospélo zatim tolik projektt ke steady state.
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Start-upy dle zameéreni v Evropeée @_

Investovani do start-upu

\/ Naprostou vétsSinu tvori start-upy zmeérené IT smérem. Srovname-li start-upy podle toho kolik z nich
pfinasi nové myslenky na trh a nové produkty, pak je v Evropé prvni Belgie — 25% a hned za ni Ceska
republika — 21%.
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Zdroje financovani startupu @_

Investovani do start-upu

\/ Nejvice jsou start-upy v Evropé financovany stale z osobnich uUspor nebo prateli a rodinou, nebo
kombinaci téchto zdrojd s ostatnimi zplsoby financovani.
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Podil start-upu financovanych z vlastnich zdroj @_

Investovani do start-upu

\/ Nasledujici graf ukazuje podil startupl na deném trhu financovan z vlastnich dspor nebo uUspor rodiny.. Z
grafu je patrné, Ze v regionu CEE je to stdle vétsina start-up(
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Autofri analyzy @_
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Disclaimer @_

Investovani do start-upu

Informace a data obsazena v tomto dokumentu jsou vysledkem analyzy
provedené Institutem Strategického Investovani Fakulty Financi a ucetnictvi Vysoké
Skoly ekonomické v Praze (dale pouze , ISTI”). Data a informace jsou urceny vyhradné
pro potrebu Hospodarskych novin. ISTI neodpovidd a nerudi za aktualnost, dplnost,
zdkonnost, v€asnost ¢i spravnost informaci, dat a prohldseni obsazenych v tomto
dokumentu. Data a informace mohou byt ¢erpany z verejné dostupnych zdroji a /
nebo byly poskytnuty tretimi stranami. ISTI neodpovida a neruéi za jakékoliv
pfipadné ztraty vzniklé nespravnymi rozhodnutimi, publikacemi vysledk( analyzy, i
jinymi ukony ¢inénymi na zdkladé informaci zverejnovanych prostfednictvim této
analyzy nebo kterékoliv jeji ¢asti.




